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Negacio juridico processual é o ato juridico voluntario que confere ao sujeito o poder de
escolher a categoria juridica ou estabelecer, dentro dos limites legais, certas situacdes
juridicas processuais. Ha exemplos de diversos negocios processuais previstos na
legislacdo processual, como a eleicdo negocial do foro, a desisténcia do recurso e a
escolha do procedimento na peticdo inicial. Nesse sentido, a existéncia de negocios
juridicos processuais tipicos ndo é novidade em relagdo ao CPC/73.

O Novo CPC, ao lado dos negdcios processuais tipicos, cria-se uma clausula geral de
negociagdo, conforme dispde o art. 190, verbis: “versando o processo sobre direitos que
admitam autocomposicéo, é licito as partes plenamente capazes estipular mudancas no
procedimento para ajusta-lo as especificidades da causa e convencionar sobre 0s seus
onus, poderes, faculdades e deveres processuais, antes ou durante o processo”.

Por outro lado, o paragrafo Gnico do mesmo dispositivo ressalva que de oficio ou a
requerimento, o juiz controlara a validade dos negdcios processuais, recusando-lhes
aplicacdo somente nos casos de nulidade ou de insercdo abusiva em contrato de adeséo
ou em que alguma parte se encontre em manifesta situacdo de vulnerabilidade. Isso
significa que ndo cabe ao juiz controlar a utilidade da negociacao para partes, mas apenas
sua validade perante questdes de ordem publica.

Assim, sdo exemplos de negocios juridicos processuais: pacto de impenhorabilidade;
acordo de ampliacdo de prazos das partes; acordo de rateio de despesas processuais,
dispensa consensual de assistente técnico; acordo para retirar o efeito suspensivo de
recurso, acordo para ndo promover execuc¢do provisoéria; pacto de exclusdo contratual da
audiéncia de conciliagdo ou de mediacéo; previsdo de meios alternativos de comunicagéo
das partes entre si; acordo de producgédo antecipada de prova; a escolha consensual de
depositario-administrador; convencdo que permita a presenca da parte contraria no
decorrer da colheita de depoimento pessoal (Enunciado n® 19 do Forum Permanente de
Processualistas Civis — FPPC).

Por outro lado, ndo sdo admissiveis os seguintes negdcios bilaterais, dentre outros: acordo
para modificacdo da competéncia absoluta; acordo para supressao da primeira instancia,
acordo para afastar motivos de impedimento do juiz; acordo para criacdo de novas
especies recursais; acordo para ampliacdo das hipoteses de cabimento de recursos
(Enunciado n° 20 do FPPC).

Em um primeiro momento, espera-se que a negociacdo processual se restrinja aqueles
nichos de mercado onde ja é frequente a busca por meios alternativos de conflito como a
mediacdo e a arbitragem. Em verdade, a despeito de todo o espirito conciliatério do Novo



CPC, ainda carecemos de uma cultura de autocomposicdo em nosso Pais, 0 que
certamente também se estendera a negociagéo processual.

De toda sorte, é com bons olhos que vejo a clausula geral de negociagdo processual,
especialmente da forma como foi disposta na lei, pois d& ampla liberdade as partes de
adaptar as regras de procedimento as caracteristicas de determinada relacéo processual e,
ao mesmo tempo, limita o controle jurisdicional aos casos de abusividade.

Nesse sentido, € importante que os colegas advogados discutam com seus clientes a
respeito de que espécies de clausulas processuais podem ser propostas e discutidas no
bojo de seus contratos com terceiros, bem como sobre quais sdo as utilidades que a
negociacao processual podera lhes ensejar.
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